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Devialet pousse le son
de plus en plus haut

Avec son amplificateur, la start-up a séduit une clientele
fortunée et un actionnariat tres « CAC 40». Et cherche
d’autres célébrités pour accompagner son virage industriel.

de I

ensfir, il ya
B de Quentin Sannié, le CEO,
qui relate Phistoire dea start-

la
contribue & alimenter la notoriété
de Devialet. Ancien consultant en

P
histoire d'amour. Mais il y a surtout
le choc indescriptible a I'écoute des
premiéres notes produites par I'ap-
pareil. « Certains passionnés de
‘musique awrquels nous avons fait
la démonstration ont fondu en
larmes », confle le patron de Devia-
let. La machine en question, le D-
Premier, est un amplificateur silen-
cieux - il ne produit ni distorsion ni
bruit grice A la technologie hybride

s des plus grands noms du
CAC 40, Quentin Sannié n'a pas eu
de difficultés & convaincre les pa-
trons mélomanes de participer a
T'aventure. Environ 20% du capital
est entre les mains d'une quaran-
taine d'investisseurs privés, parmi
lesquels Henri Seydoux, fondateur
de Parrot, Stéphane Bohbot, prési-
dent de ModeLabs, ou encore Fa-
bien Sfez, membre du comité exécu-
tif de PPR, qui ont apporté chacun
3 I

aquiil utilise pour le si-
gnal et numérique pour le courant) -
et restitue un son quasiment parfait.

Du pur Made in France

Lancé enmai 2010, 3 11920 euros, le
produit haut de gamme, entiére-
ment fabriqué en Normandie, prés
de Vire, 'est déjh vendu A plusieurs
dizaines de milliers d'exemplaires
dans le monde. L'appareil a accu-
‘mulé cette année les récompenses
et les critiques dithyrambiques des

cadre d'une levée de fonds en fran-
chise ISF.

Ces investisseurs nont pas é16 seu-
lement guidés par leur obsession du
son parfait ou de la défiscalisation.
Leur placement pourrait en effet se
révéler trés rentable 3 moyen terme.
« L'équipe est trés respectée pour
ses compétences technigques. Il faut
a présent qu'elle développe rapide-
‘ment des versions pour le grand
public », pousse Fabien Sfez. C'est

revues Le camet de che q as-
commandes se remplit & grande vi-  signée les fondateurs de Devialet :
tesse, et ! Pierre-Ex 1 Calmel, qui diri-

Ggalement pour entrer dans le capi-
tal de la start-up parisienne, qui a
installé son siége, son laboratoire de
recherche et son shawroom 2 dewx
pas de la Bourse.

geait un des laboratoires de re-
cherche de I'équipementier télé-
coms Nortel, avant de tout quitter
‘pour lancer sa boite, en 2003, bien-
16t rejoint par Mathias Moronvalle,
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«L'équipe
est tres
respectée
pour sa
technolo-
gie et doit
maintenant

télécommande.

de développer une puissance
de 2x240 watts, le systéme
DPremier de Devialet peut
@tre utilisé en mode mult-
‘amplificateur pour plus de
puissance et de performance.

Trols amplficateurs combines.
ot, chessous,
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un ancien de I'industrie aérospa-
tiale, Emmanuel Nardin, designer
industriel ayant ceuvré chez Renault
et Décathlon, et Quentin Sannié,
T'homme des finances et du marke-
ting « Ils ont un portefeuille de pro-
duits ébouriffants dans les
tuyawr », confie Frangois Bouvard,
actionnaire et directeur associé
d'une société de conseil. Leurs tra-
vaux permettent notamment d'em-
barguer leur technologie dans une
‘puce qui, elleméme, pourra ére in-

ée dans des appareils électro-
niques comme les téléviseurs et les
autoradios. « Apple aurait adoré
inventer notre technologie », Viche
Quentin Sannié, réveur. Car le mar-
ché potentiel ne se limite plus &
quelques dizaines de milliers d'au-
diophiles fortunés mais s'étend &

rapidement
des ver-
sions grand
public.»
Fablen Stez,
membre

du comex de
PPR, actionnaire
de Devialet.
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ces derniers mois parmi les diri-
geants, pour déterminer la meilleure
fagon de négocier ce virage indus-
triel. La juxtaposition de leurs car-
nets dadresses leur a permis de ren-
contrer les états-majors de géants du
‘hightech, comme Sony, et quelques
grands noms du showbiz, comme
David Lynch, James Cameron ou
Francis Ford Coppola. Pour accom-
pagner leur croissance & venir et
préserver leur indépendance, les
mousquetaires de Devialet pour-
raient réussir & convaincre une ou
plusieurs de ces célébrités d'entrer
dans le capital. La success story de
Devialet devra forcément passer par
Hollywood. Gilles Fontaine
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